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 2026رويدادهاي تجاري بلژيك  

 2026فوريه 

1) Access Masters – Brussels 
굗굙굘 بروكسل Hilton Grand Place 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 2  2026فوريه 

虌虇虈虉虊虋  ها حوزه: مديريت، مالي، ماركتينگ، بيزينس اسكول 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://www.accessmasterstour.com 跚跛跜距 
2) Liberia–EU Business Forum 

굗굙굘  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 24–25  2026فوريه 

虌虇虈虉虊虋 گذاري الملل، كشاورزي، سرمايهحوزه: تجارت بين 

꺪꺫 نامثبت: 

跚跛跜距 https://www.10times.com  
 2026مارس 

3) Start-up & Scale-up Event – Vlerick 
굗굙굘  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 4  2026مارس 

虌虇虈虉虊虋 وكار گذاري، رشد كسبحوزه: استارتاپ، سرمايه 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://www.vlerick.com 跚跛跜距 
4) Public Space Trade Fair 

굗굙굘 Brussels Expo 
괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 12  2026مارس 

虌虇虈虉虊虋 هاي شهري حوزه: معماري، شهرسازي، پروژه 

꺪꺫 نامثبت: 

跚跛跜距 https://www.expofproof.com  
5) Giga Europe (Battery & EV Supply Chain) 

굗굙굘 Autoworld –  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 11–12   2026مارس 

虌虇虈虉虊虋  حوزه: باتري، خودرو برقي، زنجيره تأمين 
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꺪꺫 نامثبت: 

跚跛跜距 https://www.giga-europe.com  
6) Brussels European Defence Exhibition & Conference 

굗굙굘  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 12–15   2026مارس 

虌虇虈虉虊虋  حوزه: دفاعي، امنيتي، صنايع استراتژيك 

꺪꺫 نامثبت: 

跚跛跜距 https://www.bedec.eu  
7) Bike Brussels ( ونقل شهرينمايشگاه صنعتي دوچرخه و حمل ) 

굗굙굘 Gare Maritime – بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 13–15   2026مارس 

虌虇虈虉虊虋 فروشي ونقل، تجهيزات، خردهحوزه: حمل 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://www.bikebrussels.be 跚跛跜距 
8) Leaders in Logistics Summit 

굗굙굘 The EGG –  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 17–18   2026مارس 

虌虇虈虉虊虋 حوزه: لجستيك، زنجيره تأمين، ديجيتال 

꺪꺫 نامثبت: 

跚跛跜距 https://www.leaders-in-logistics.com  
9) Maintenance 2026 (نمايشگاه صنعتي) 

굗굙굘 Antwerp Expo –  آنتورپ 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 25–26   2026مارس 

虌虇虈虉虊虋  حوزه: نگهداري صنعتي، توليد، اتوماسيون 

꺪꺫 نامثبت: 

跚跛跜距 https://www.maintenance-expo.be  
10) Tavola 2026 ( المللي مواد غذايينمايشگاه بين ) 

굗굙굘 Kortrijk Xpo 
괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 15–17   2026مارس 

虌虇虈虉虊虋  ،حوزه: فود، نوشيدنيFMCG هتلداري ، 
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꺪꺫 نامثبت: 

 xpo.be-https://www.tavola 跚跛跜距 
 ) آوريل  –هاي كارآفريني (مارس كنفرانس

11) ICEMBM – Entrepreneurial Marketing & Business Models 
굗굙굘  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 17  2026فوريه 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://internationalconferencealerts.com 跚跛跜距 
12) ICGESB – Green Entrepreneurship 

굗굙굘  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 6  2026مارس 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://internationalconferencealerts.com 跚跛跜距 
13) ICPPEE – Public Policy & Entrepreneurial Ecosystems 

굗굙굘  بروژ 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 31  2026مارس 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://internationalconferencealerts.com 跚跛跜距 
 2026سپتامبر 

14) Solar Solutions Kortrijk 
굗굙굘 Kortrijk 
괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 23–24   2026سپتامبر 

虌虇虈虉虊虋  ،حوزه: انرژي خورشيديB2B  انرژي 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://www.solarsolutionskortrijk.be 跚跛跜距 
15) Odoo Experience (Tech & Business Software) 

굗굙굘  بروكسل 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦   2026سپتامبر 

虌虇虈虉虊虋 حوزه: ERP ،SaaS ديجيتال بيزينس ، 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://www.odoo.com/event 跚跛跜距 
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 2026نوامبر 

16) Brussels Furniture Fair 
굗굙굘 Brussels Expo 

괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 8–11  2026نوامبر 

虌虇虈虉虊虋 فروشي، قراردادهاي تجاري حوزه: مبلمان، خرده 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://www.furniturefairbrussels.be 跚跛跜距 
17) BTExpo – Travel & Tourism B2B 

굗굙굘 Nivelles & Ghent 
괜괝괞괟괠괡괢괧괣괤괥괦 16–17  2026نوامبر 

虌虇虈虉虊虋 ها، هتلداري حوزه: گردشگري، آژانس 

꺪꺫 نامثبت: 

 https://btexpo.com 跚跛跜距 
������� نام رويدادهاي دائمي و پلتفرم جستجوي ثبت 

 :صورت زنده ببينيدرا به همه رويدادهاي بيزينسي فعال بلژيك خواهيد اگر مي

 https://www.eventbrite.com/d/belgium/business/ 꺪꺫 
 )شودجديد اضافه مي B2B تقريباً هر هفته ايونت(

굇굃굈굉굊 ها براي بيزينس) ترينبندي سريع (مهم جمع 

 Leaders in Logistics → لجستيك و زنجيره تأمين ✔

 Maintenance Antwerp → صنعت و توليد ✔

 Solar Solutions → انرژي  ✔

 SaaS → Odoo Experience فناوري و ✔

 Vlerick Start-up Event → گذارياستارتاپ و سرمايه ✔

 FMCG → Tavola فود و ✔

  EU Business Forum → المللتجارت بين ✔

  

  

 
 نكات مهم براي تاجر ايراني در رويدادهاي تجاري بلژيك 

 نامه تجاري ويزا و دعوت .1
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 .بگيريد (Business Visa) نگن تجاريويزاي ش هاي بلژيك بايدبراي حضور در نمايشگاه

 :مدارك كليدي

 نامه رسمي از برگزاركنندهدعوت (Event Organizer) 

  بليت رفت و برگشت 

 رزرو هتل 

 هايبرنامه ملاقات B2B 

  گردش حساب شركتي 

  نامه تمكن مالي 

굓굔굕굖 نكته مهم: 

 .بردشانس ويزا را خيلي بالا مي نام در رويداد + ايميل تأييديهثبت داشتن

 )ها (بسيار مهممسئله تحريم  .2

 .دارد تحريم بانكي و برخي كالاها اتحاديه اروپا با ايران

 :قبل از سفر

 .بررسي كنيد محصول شما جزو ليست تحريم نباشد ✔

 :تر استاگر در حوزه زير هستيد حساس ✔

 تجهيزات دوگانه (Dual-use) 

  نفت و پتروشيمي 

  فلزات خاص 

  تجهيزات صنعتي پيشرفته 

굓굔굕굖 راهكار: 

 :ريسك تمركز روي كالاهاي كم

  مواد غذايي 

 خشكبار 

 دستي صنايع 

 خدمات IT افزار و نرم 

  محصولات كشاورزي 

 فرش و دكوراسيون 

 روش دريافت پول از اروپا  .3

 .مشكل اصلي تاجران ايراني همين است
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 :هاي رايجروش

  (تركيه، امارات، ارمنستان) شركت واسط در كشور ثالث 

  حساب بانكي شريك اروپايي 

 قرارداد با Importer  اروپايي كه پرداخت را انجام دهد 

 استفاده از LC  معمولاً براي ايران سخت است 

굓굔굕굖 وارد مذاكره جدي نشويد راهكار مالي شفاف بدون داشتن. 

 ) سازي قبل از رويداد (كليد موفقيتآماده .4

 .كننداز قبل وقت ملاقات رزرو مي تجار اروپايي معمولاً 

 :حتماً

 پروفايل شركت به انگليسي  ✔

 اي حرفه PDF كاتالوگ ✔

 (EXW / FOB / CIF) ليست قيمت صادراتي ✔

 كارت ويزيت انگليسي  ✔

 نمونه محصول كوچك  ✔

 سايت انگليسي فعالوب ✔

굓굔굕굖 ايميل بزنيد و بگوييد: 

“Available for B2B meetings during the event” 
 B2B Matchmaking استفاده از .5

 .دارند Matchmaking Platform بيشتر رويدادهاي بلژيك سيستم

 :مزايا

  اي با خريداران دقيقه 20رزرو جلسه 

 كنندگان ديدن ليست شركت 

  فيلتر بر اساس صنعت 

 .اين بهترين روش براي پيدا كردن مشتري واقعي است

 فرهنگ مذاكره در بلژيك .6

 :هابلژيكي

  بسيار دقيق و رسمي 

 بندي برايشان مهم است زمان 

 كنند گيري سريع نميتصميم 
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 :قواعد

 دقيقه هم مهم است)  ٥دير نرسيد (حتي   ✔

 مستقيم درباره قيمت صحبت نكنيد در شروع  ✔

 اول روي كيفيت، استاندارد و لجستيك تمركز كنيد  ✔

 اعداد دقيق بدهيد نه حدودي ✔

 استانداردها و مدارك صادراتي .7

 :بريداگر كالا مي

 CE  براي محصولات صنعتي 

  (مواد غذايي) گواهي بهداشت 

 MSDS  ي محصولات شيمياي 

  آناليز آزمايشگاهي 

 .بندندها قرارداد نميبدون اين

 
 لجستيك و تحويل  .8

 .حساس هستند Incoterms ها روياروپايي

 :ترينرايج

 FOB 
 CIF 
 DDP اگر نماينده اروپايي داريد. 

 :حتماً

 زمان تحويل واقعي ✔

 (MOQ) حداقل سفارش ✔

 بندي صادراتي نوع بسته ✔

 
 اشتباهات رايج تاجران ايراني .9

  فقط براي بازديد رفتن بدون برنامه 

  نداشتن قيمت صادراتي 

  نداشتن مسير بانكي 

 معرفي نكردن مزيت رقابتي 

  انتظار قرارداد فوري 
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 :رويدادها بيشتر براي 

脥 سازي شبكه 

脥 كننده پيدا كردن توزيع 

脥  شناخت بازار 

 .هستند، نه فروش فوري

 
 استراتژي پيشنهادي  .10

 :براي موفقيت واقعي

 .1مرحله 

 كنندگاننام + دريافت ليست شركتثبت

 .2مرحله  

 رويداد  از  قبل هدف  شركت  30–20ارسال ايميل به 

 .3مرحله 

 B2B رزرو جلسات

 .4مرحله 

 ايميلي  Follow-up پيگيري بعد از نمايشگاه

 .شوندقراردادها بعد از نمايشگاه بسته مي 80٪

  

  

  تهيه و تنظيم 

 سماء فرخنده نژاد 


